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66 - Standkreation

68 - Messcauftritt ohne Stand

Wenn es ans Portemonnaie geht,
schrumpft die GroRziigigkeit der Men-
schen meist auf das NormalmaR. Ins
Unternehmertum tibertragen heil3t das:
Ab auf den Priifstand. Brauchen wir das?
Muss es so viel davon sein? Geht’s auch
glinstiger?

Da Messen unter den Marketinginstru-
menten in puncto Kosten ohnehin eher
den Ruf eines Mercedes denn eines VW
Polo besitzen, sollte der Messeauftritt na-
tiirlich am besten nicht gerade durch die
Kostendecke schlagen. Doch das ist keine
Selbstverstandlichkeit - die Kostenrech-
nung einer Messebeteiligung entpuppt
sich fiir viele Unternehmen als Wechsel-
bad der Geflihle.

Dies gilt vor allem fiir kleinere Fir-
men, denn nachweislich steigen die
relativen jdhrlichen Kosten fiir Messe-
beteiligungen umgekehrt proportional
zur Unternehmensgréfe. Das heifdt:
Im Kleinbetrieb ist das Beschickungs-
risiko ungleich hoher als im GroRun-
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Zielsetzungen unabdingbar. »Allgemein
glltige Aussagen {iber die Kosten lassen
sich ohnehin nicht treffen«, weifl der
Branchenkenner. Die Tiicken liegen im
Detail: Geht es bei den grofen Kosten-
blécken wie Standbau, Standbetrieb,
Personalkosten oder Werbung am Mes-
sestand noch vergleichsweise transpa-
rent zu, verhilt es sich bei den anfal-
lenden Nebenkosten oft wie mit einer
Black Box: Keiner blickt durch.

Zwar rithmt sich Deutschland beispiels-
weise damit, im europiischen Vergleich
die niedrigsten Standmieten aufzuwei-
sen. Allerdings verdanken die Aussteller
dies vor allem der effizienten Arbeit so
genannter Ausstellerbeirite, die bei den
Messegesellschaften Kostenverinde-
rungen regelmdfig auf ihre Plausibili-
tdt priifen. Nebenkosten, die jeder Aus-
steller fiir Strom- und Wasseranschliisse,
Leergut, Transport oder Abhdngepunkte
an der Hallendecke zahlen muss, sum-
mieren sich hingegen nicht selten auf
den gleichen Betrag wie die Standmie-
te. Dass Messebeteiligungen oft als kost-
spielig empfunden werden, liegt auch
an diesem Punkt.

Stetige Aufschlige - neben den Logistik-
kosten - fiir Einlagerung, Stapler, das
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besondere der kleineren, kritisiert der
Verband.

Nebenkosten intransparent

Da Messebauunternehmen hiufig erst
durch den Aussteller beispielsweise die
Preise fiir Stromanschliisse erfahren,
kénnen sie den Kunden bei der Kosten-
ermittlung an dieser Stelle nicht un-
terstiitzen, »Diese Situation ist absurd,
denn Famab-Mitglieder, die oft einige
Dutzend Stinde auf einem Messegeldn-
de planen und bauen, kénnen in ihren
Angeboten etwa die Kosten fiir Abhédn-
gepunkte nicht einpreisen, da sie den
Betrag nicht kennene, erklirt Famab-
Geschiftsfithrerin Elfie Adler.

Um Abhilfe zu schaffen, hat der Famab
daher exklusiv fiir seine Mitglieder ei-
nen Nebenkosten-Kalkulator ent- [ ...
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